
IPO – EPS, P/E Và P/B: 3 Chỉ
Số  Giúp  Bạn  Biết  Cổ  Phiếu
Đang Rẻ Hay Chỉ Là Cái Bẫy
Thị trường giá mạnh, bảng điện đỏ rực, ai cũng bảo định giá đang ở
vùng thấp kỷ lục và rất hấp dẫn, nhưng căn cứ vào đâu mà nói như vậy,
chẳng lẽ chỉ nhìn lướt qua bằng cảm tính thôi sao?

Hay bạn định nghe lời đồn rồi tính? đầu tư là phải có số liệu, muốn
biết thị trường đang hời hay chỉ là cái bẫy bạn nhìn vào những con số
này

Hi, chào mừng bạn đã quay trở lại với kênh Hòa Cộng Lãi, mình là Khải
để mình giải mã cho bạn bộ 3 khung chỉ số hạng chốt giúp định giá các
cổ phiếu này nha

Đầu tiên là EPS: EPS sẽ được tính trên công thức là lợi nhuận chỉ do
số cổ phiếu, hiểu đơn giản, EPS là số tiền lãi trên mỗi cổ phiếu mà
bạn sở hữu.

→ Cứ tưởng tượng nha, lợi nhuận của doanh nghiệp là một chiếc bánh
pizza, thì EPS chính là độ dày của miếng pizza mà bạn nhận được, cùng
là một chiếc bánh nhưng nếu mà chia cho 10 người, cùng là một thì
miếng bánh của bạn sẽ là cực to nhưng chia cho 100 người thì chỉ là
một mẫu bánh vụn thôi.

→ Vậy nên đừng nhìn vào công ty lãi bao nhiêu tỷ mà hãy nhìn xem mỗi
cổ phiếu thực tế là mình bỏ túi được bao nhiêu tiền

Thứ 2 là P/E: P/E sẽ được tính trên công thức là giá chia cho EPS, chỉ
số này sẽ cho bạn biết là mình đang phải trả giá gấp bao nhiêu lần
phần lợi nhuận mà doanh nghiệp đã làm ra.

→ P/E càng thấp nghĩa là giá càng rẻ so với lại năng lực kiếm tiền của
công ty, ví dụ bình thường bạn phải bỏ ra 15 tỷ để mua một cái cửa
hàng mà lãi 1 tỷ mỗi năm thì tương ứng với lại P/E là 15.

→ Nhưng mà vì thị trường hoảng loạn, cửa hàng cần tiền gấp nên chỉ bán
lại với mức giá là 7 tỷ thôi, cùng 1 mức lãi 1 tỷ mỗi năm nhưng mà bạn
mua được với mức giá chỉ bằng 1 nửa, thì đó chính là lúc mà P/E cho
bạn thấy được là cơ hội tối ưu về dòng tiền và bức phá về phần lợi
nhuận.

https://minhnguonhang.land/ipo2/
https://minhnguonhang.land/ipo2/
https://minhnguonhang.land/ipo2/


Cuối cùng là P/B: P/B sẽ được tính trên làn giá cổ phiếu chia cho giá
trị của sổ sách, số này sẽ giúp cho bạn biết là cổ phiếu đang mua là
đắt hay là rẻ khi mà so với giá trị lợi sản thật của công ty.

→ Hãy tưởng tượng nha, bạn mua một chiếc túi sắt cũ với giá 5 triệu,
nhưng mà khi mở ra, bên trong lại có sẵn 7 triệu tiền mặt.

→ Đó chính là lúc mà khi P/B nhỏ hơn 1, bạn không chỉ sở hữu một cái
két mà còn có tiền lời ngay từ lúc mà mình vừa xuống tiền.

Và trong đầu tư cũng như vậy.

Đây là lúc mà bạn mua một cái cổ phiếu doanh nghiệp với mức giá còn
thấp hơn cả cái lượng tiền mặt và tài sản rồng mà họ đang có.

Một cái biên an toàn thực thụ mà giúp cho bạn tự tin nắm giữ cái cổ
phiếu mà không phải lo lắng trước những cái đợt rung lắc vô lý của thị
trường trong cái giai đoạn hiện tại.

Và tóm lại, chỉ với 3 chỉ số này, bạn đã tự trang bị cho mình một cái
bộ lập chuẩn EPS để thấy được bao nhiêu phần lợi nhuận P/E để biết
được giá mình mua là đáng rẻ hay là đắt so với lợi nhuận.

Và cuối cùng là P/B để xác định được cái vùng an toàn của tài sản giúp
bạn tự tin nắm giữ cổ phiếu.

Và khi mà bạn đã chọn đồ hàng ngon rồi thì làm sao để tối ưu hóa được
cái phần lợi nhuận hay đạt được cái mục tiêu tài chính nhanh nhất?

Thì đó chính là lúc mà bạn cần nghĩ đến sức mạnh của margin, dù bị gán
mát là một cái nỗi khiếp sợ, nhưng thực tế đây  là một cái công cụ hai
lưỡi cực kỳ sắc bén, nó giúp cho bạn bức phá về phần lợi nhuận, nhưng
cũng sẵn sàng làm tổn thương đến vốn nếu bạn thiếu kiểm soát.

Và làm sao để sử dụng một cái đoàn bẫy này thành một cách thông minh
thì mình sẽ giải mã nó ở phần video tiếp theo, Ok, hãy đón xem nha!

� TÓM LẠI CÔNG THỨC

Hook bằng một trạng thái thị trường cực cảm xúc

(“bảng điện đỏ rực”, “ai cũng hoảng”, “định giá thấp kỷ lục”)

↓

Đặt liên tục các câu hỏi phản biện

– “căn cứ vào đâu?”



– “hay chỉ là cảm tính?”

– “nghe lời đồn rồi mua?”

↓

Tạo cảm giác: đa số nhà đầu tư đang nhìn thị trường mà không thật sự
hiểu mình đang nhìn cái gì

↓

Đập ngay vào mindset: “đầu tư phải nhìn số liệu”

↓

Chuyển từ cảm xúc thị trường → sang framework phân tích

↓

Dùng format: “Để mình giải mã cho bạn…”

↓

Không đi vào học thuật ngay mà bắt đầu bằng: “Hiểu đơn giản…”

↓

Biến toàn bộ chỉ số tài chính thành vật thể đời thường

– PS → bánh pizza

– /E → mua cửa hàng

– P/B → két sắt có tiền bên trong

↓

Đây là kiểu: khái niệm tài chính → vật lý hóa bằng hình ảnh đời thực

↓

Không cố làm người xem thấy: “kiến thức này cao siêu”

Mà làm họ thấy: “Ủa, hóa ra dễ hiểu vậy thôi à?”

↓

Mỗi phần đều theo cùng một engine

– nghĩa ngắn 



– Dịch sang ngôn ngữ người thường

– Ví dụ cực đời 

– Chốt bằng insight đầu tư

↓

Ví dụ:

EPS → đừng nhìn công ty lãi bao nhiêu tỷ → hãy nhìn mỗi cổ phiếu mang
về bao nhiêu tiền cho mình

P/E → không nhìn giá tuyệt đối → nhìn giá so với khả năng kiếm tiền

P/B → không nhìn cổ phiếu → nhìn giá trị tài sản thật phía sau doanh
nghiệp

↓

Toàn bộ bài liên tục kéo người xem về: “mình đang lời được gì” “mình
đang mua hời hay không”

↓

Kiến thức luôn đi kèm cảm giác: – tối ưu lợi nhuận – biên an toàn – tự
tin nắm giữ – cơ hội dòng tiền

↓

Không dùng văn phong chuyên gia học thuật mà dùng:

– “nha”

– “cứ tưởng tượng”

– “thôi”

– “mình”

– “bạn”

↓

Tạo cảm giác: một người từng trải đang ngồi giải thích lại cho người
mới

↓

Câu văn rất nói miệng



– Ngắt ngắn

– Nhiều nhịp

– Nhiều filler

– words

↓

Đây là: văn để nói không phải văn để đọc

↓

Toàn bộ bài gần như không có:

– thuật ngữ sâu

– số liệu phức tạp

– phân tích học thuật

↓

Nhưng vẫn khiến người xem cảm thấy: “mình đang hiểu tài chính thật.”

↓

Điểm cực mạnh: biến kiến thức đầu tư thành thứ ai cũng hình dung được

↓

Không dạy kiểu: “đây là định nghĩa của EPS”

Mà dạy kiểu: “đây là miếng pizza của bạn.”

↓

Đó là lý do retention rất mạnh với retail investor

↓

Sau khi dạy xong 3 chỉ số

Không kết thúc video

↓

Mà mở thêm một nỗi tò mò mới: margin

↓



Biến margin thành: “con dao hai lưỡi”

↓

Tạo cảm giác: “thứ này vừa giúp giàu nhanh vừa có thể phá hủy tài
khoản”

↓

Đây là kỹ thuật: open loop

↓

Kết thúc nhưng chưa đóng câu chuyện

↓

Mục tiêu: kéo người xem sang video tiếp theo

↓

� Format này cực mạnh cho:

1. Content tài chính cho người mới

2. Video chứng khoán TikTok/Reels

3. Storytelling đầu tư

4. Educational finance content

5. Giải thích chỉ số tài chính

6. Personal finance content

7. Chuỗi video đầu tư nhập môn

� Nó hiệu quả vì:

– Không dạy kiểu sách giáo khoa

– Không làm người xem bị ngợp

– Không cố tỏ ra chuyên gia

– Nhưng vẫn khiến người xem cảm thấy: “mình đang hiểu bản chất.”

� Cốt lõi kiểu viết này:

Không truyền tải kiến thức trước mà truyền tải: cảm giác hiểu được



kiến thức

↓

Tức là:

không bán “thông tin” mà bán:

– sự dễ hiểu

– cảm giác thông minh hơn

– cảm giác nhìn thị trường rõ hơn người khác

� DNA của phong cách này:

Khái niệm tài chính → ví dụ đời thường → cảm xúc lợi ích → mindset đầu
tư → mở loop video sau

� Điểm mạnh lớn nhất:

Người xem không cảm giác: “đây là video học tài chính.”

Mà cảm giác: “đây là người đang bóc tách thị trường bằng ngôn ngữ mình
hiểu được.”

� Muốn nâng cấp hơn nữa thì:

– Giảm lặp filler words

– Cắt gọn vài đoạn giải thích

– Tăng thêm hình ảnh thực tế (ví dụ: tài khoản đỏ lửa, bảng điện,
doanh nghiệp mua cổ phiếu quỹ, dòng tiền lớn…)

– Thêm contrast mạnh hơn (rẻ thật vs rẻ bẫy)

– Tăng thêm các chi tiết hình ảnh hóa (miếng pizza mỏng dính, cửa hàng
sale gấp, két sắt phủ bụi…)

↓

Khi đó content sẽ:

– cinematic hơn

– dễ visualize hơn

– giữ retention mạnh hơn



– và rất giống finance storytelling hiện đại trên TikTok/Youtube
Shorts.


